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1. Odměňování nákupčích 

• Dobré klienty můžete odměnit přidělením slevy 

• Pro Vaše klienty u Vás nakupují jejich nákupčí 

• Správně nastavený bonus se může stát odměnou 

pro ně 

• Je třeba definovat pravidla bonusového systému 

• Je třeba sledovat nárůst i čerpání bonusového 

konta 

 

 



2. Algoritmy bonusů (*204) 



3. Informace o bonusu 

• Zobrazení stavu na pořízení 

 

• Informační údaj na položce 

 

 

• Kontrola na přečerpání 

bonusového konta 

 

• Informační řádek na faktuře 



4. Shrnutí 

• To co lze vyčíslit IQ sestavou, lze použít pro 

výpočet bonusů 

• Může být více zdrojů vzniku bonusových bodů i 

způsobů jejich čerpání 

• Omezení na podmnožinu klientů (i negace) 

• IQ pro zobrazení přehledu bonusů 

• Nastavitelnost doby platnosti bodu 

• Možnost automatické aktualizace stavu 



  

Děkuji za pozornost 


